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WPROWADZENIE

Pitka reczna jest nie tylko dyscypling rywalizacji sportowej, ale réwniez
platformq wspobtpracy i integraciji spotecznej. Planujqc jej rozwoj
stawiamy sobie za cel zarbwno podnoszenie poziomu sportowego
naszych kadr narodowych, jak i nieustanny rozwgj strukturainy.

Wierzymy, ze dziatania w obszarach popularyzacji i upowszechniania
pitki recznej, umozliwig dynamiczny rozwdj szczypiorniaka, mierzony
wzrostem liczebnoSci naszego srodowiska.

Bardzo konkurencyjne otoczenie miedzynarodowe wymaga od nas
ciggtego doskonalenia i unowoczeSnienia procesdw we wszystkich
obszarach strategicznych. Skuteczne wdrazanie tych rozwiqzanf,
powinno przynie§¢ oczekiwany wynik sportowy oraz towarzyszqce mu
zainteresowanie kibicow.
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KONTEKST STRATEGICZNY s

NOWE TECHNOLOGIE W SPORCIE
Rozwdj i popularyzacja innowaciji
technologicznych w procesie szkolenia
sportowego

DEMOGRAFIA JAKO WYZWANIE

Niz demograficzny oraz zmniejszajqce sig
zainteresowanie dzieci sportem

KONKURENCYJNE OTOCZENIE

Rosnqca konkurencja ze strony innych dyscyplin
sportu, utrudniajgca dostep do infrastruktury
sportowej

ZMIANY NA RYNKU REKLAMY

Dekonstrukcja rynku reklamowego premiujgca
docieranie do konsumenta w kanatach
cyfrowych

ROSNACE KOSZTY

Istotny wzrost kosztéw funkcjonowania organizacji
sportowych na przestrzeni lat 2021-2025 (koszty pracy,
koszty mediéw, koszty regulacii)
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Zwiekszenie atrakcyjnosci
pitki recznej jako dyscypliny
sportu, w szczegolnosci
wsréd miodszych grup
wiekowych

Rozwoéj strukturalny
dyscypliny oraz poszerzenie
iloSci os6b zaangazowanych
W jej rozwoj

Rozwoéj i wdrozenie
innowaciji technologicznych
w obszarach szkoleniaq,
zarzgdzania i komunikaciji

Zapewnienie Srodkow
finansowych na rozwoj

szkolenia sportowego oraz
programy wdrozenia
innowacji technologicznych
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0BSZARY STRATEGICZNE res

SZKOLENIE SPORTOWE ADMINISTRACJA PROMOCJA BUDZET

|ORGANIZACJA IROZWOJ | KOMUNIKACJA | FINANSOWANIE
ROZGRYWEK
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SZKOLENIE SPORTOWE
| ORGANIZAGJA ROZGRYWEK

© standaryzacja i uspojnienie procesu szkolenia;

° Strukturyzacja terytorialna procesu szkolenia oraz
rozgrywek mtodziezowych;

O Wspieranie powstawania i rozwoju oraz
kontynuacja procesu profesjonalizacji klubéw
sportowych;

° Rozw@j szkolenia trenerdw pitki recznej obejmujqcy
wspieranie wdrazania innowaciji technologicznych
w obszarze szkolenia.
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ADMINISTRACJA | ROZWOJ

© Digitalizacja procesow zarzgdzania wspotpracq
Z interesariuszami;

° Wspieranie rozwoju strukturalnego
i kompetencyjnego klubow pitki recznej oraz WZPR;

° Rozwéj mozliwosci nabywania uprawnien
trenerskich uwzgledniajqcy cyfryzacje obszaru
edukacji;

° Rozwoj programow ESG w kontekScie zatozen
polityki horyzontalnej EHF w tym zakresie.
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PROMOGJA | KOMUNIKRGJA

© Unowoczesnienie brandu ZPRP oraz rozwdj oferty
produktowej;

° Rozwdj kanatdw komunikowania z grupami
docelowymi, w tym zbudowanie ekosystemu
digital;

° Intensyfikacja dziatah w zakresie upowszechniania
pitki recznej jako atrakcyjnej dyscypliny sportu,
rowniez w kontekscie rekreacji;

° Stworzenie nowych produktéw w ramach oferty
praw komercyjnych.
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BUDZET | FINANSOWANIE

© Dazenie do zrownowazenia struktury w ramach
zrodet przychodow;

° Rozw{j piramidy sponsoringowe;;

° Intensyfikacja dziatah w ramach procesow
sprzedazy praw komercyjnych.
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PROGRANYo 2
STRATEGIGZNE




¢7 IPRP

1.1 Program Akademie PitKi
Recznej*

° Dostosowanie zatozehn programowych oraz struktury
geograficznej szkolenia w zakresie pitki recznej w OSPR
w odniesieniu do programu i lokalizacji Akademii Pitki
Recznej;

° Dazenie do statego zwiekszenia liczby klubbdw objetych
programem APR;

° Standaryzacja technologicznych narzedzi
szkoleniowych w klubach objetych programem APR.

WSKAZNIK SUKCESU

* Warunkiem petnej realizacji programu, a tym samym niezbednego
rozwoju modelu szkoleniq, jest pozyskanie finansowania z Ministerstwa
Sportu i Turystyki.
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1.2 Program reformy
funkcjonowania Szkot
Mistrzostwa Sportowego

° Koncentracja zasobéw na najbardziej
uzdolnionych mtodych zawodnikach
i zawodniczkach z catej Polski, utatwiajgca im
rozwdj sportowy i edukacyjny;
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° Ciggta analiza benchmarku czotowych federacji
zagranicznych, aby zapewni¢ porébwnywalny
poziom innowaciji w zakresie szkolenia.
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WSKAZNIK SUKCESU
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1.3 Program reorganizacji
systemu rozgrywek
miodziezowych

Restrukturyzacja geograficzna rozgrywek
mtodziezowych;

° Intensyfikacja rozgrywek mtodziezowych w celu

wyréwnania poziomu sportowego na
poszczegdblnych ich szczeblach.

WSKRAZNIK SUKCESU
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1.4 Program rozwoju
| profesjonalizaciji klubow
sportowych

Wdrozenie standarddw organizacji klubow
Superligi sp. z 0.0. w klubach biorqcych udziat
w rozgrywkach Ligi Centralnej;

° Zwigkszenie spdjnosci rozgrywek organizowanych

przez Superlige sp. z 0.0. oraz Ligi Centralnej
w zakresie rozwigzan marketingowych.

WSKRZNIK SUKCESU
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1.5 Program rozwoju kadr
trenerskich

Opracowanie howego programu szkolenia
trenerdw pitki recznej;

° Opracowanie i wdrozenie platformy edukacyjnej

wspierajgcej rozwdj kompetencji treneréw na
wszystkich szczeblach szkolenia.

WSKAZNIK SUKCESU
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1.6 Program wdrazania
innowacji technologicznych
W szkoleniu

° Stworzenie grupy zakupowej w kontekscie
nabywania licencji do uzytkowania innowacyjnych
programow wspierajgcych szkolenie w zakresie
pitki reczne;;

° Budowa dialogu ze stronq rzgdowa w zakresie

wsparcia rozwoju technologicznego w sporcie jako
sektorze gospodarki.

WSKAZNIK SUKCESU
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2.1 Program cyiryzacji
Zarzatzania obiegiem
informacji

Stworzenie platformy CRM adresowanej do klubow
pitki reczne;;

Integracja obiegu dokumentéw zwigzanych
Z rozgrywkami oraz programami szkolenia

I upowszechniania;

Usprawnienie komunikacji wewnetrznej poprzez
ustandaryzowania kanatdéw komunikaciji.

WSKAZNIK SUKCESU
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2.2 Program cyfryzaci
procesu edukacji trenerow
0raz menedzerow

° Stworzenie tresci szkoleniowych dla trenerow pitki
recznej w ramach wybranej platformy do
zarzqdzania procesem treningowym;

° Stworzenie i wdrozenie platformy e-learning
adresowanej do menedzerdw klubow pitki recznej;

° Promocja idei life-long learning realizowane;
w oparciu o kanaty cyfrowe.

WSKRAZNIK SUKCESU
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2.3 Program rozwoju
struktur pitki reczne)
W Poisce

° Stworzenie programu wspotpracy z uczelniami
wyzszymi (w szczegolnosci AWF-ami) obejmujgcego
promocje pitki recznej jako atrakcyjnego miejsca pracy;

° Stworzenie treSci edukacyjnych w zakresie kluczowych
obszardéw funkcjonowania klubdw pitki recznej w celu
wspierania zatozycieli klubow na wczesnym etapie ich
rozwoju;

° Zwiekszenie iloSci klubow uczestniczgcych
w rozgrywkach na wszystkich szczeblach seniorskich
I mtodziezowych.

WSKRAZNIK SUKCESU
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2.4 Program wdrazania
strategii ESG opracowane]
przez EHF

Wdrozenie polityki ESG opracowanej w ramach EHF
poprzez stworzenie dedykowanych programow we
wspotpracy z Superligq sp. z 0.0,

° Opracowanie matrycy KPl umozliwiajgcej pomiar

efektow wdrozenia opracowanych programaow
ESG.

WSKAZNIK SUKCESU
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3.1 Program rozwoju
marki ZPRP

Przeprowadzenie procesu rebrandingu marki ZPRP
w celu jej unowoczesSnieniaq;

Opracowanie zatozen rozwojowych dla
poszczegdblnych produktdéw zarzgdzanych przez

ZPRP (w tym Pucharu Polski);

Realizacja cyklicznych badan marki oraz wizerunku
pitki recznej jako dyscypliny sportu.

WSKAZNIK SUKCESU
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3.2 Program
upowszechniania pitki
rgczne]

° Budowa programu upowszechniania pitki recznej
obejmujgcego masowy turniej adresowany do
dzieci;

° Zwiekszenie obecnosci pitki recznej w szkotach
podstawowych;

° Wspobtpraca z influencerami sportowymi
w zakresie popularyzacji pitki reczne.

WSKAZNIK SUKCESU
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3.3 Program rozwoju
kanatow komunikacji

° Budowa we wspobtpracy z Superligq sp. z o.o.
ekosystemu digital obejmujqgcego platforme
streamingowaq;

° Stworzenie we wspotpracy z Superligq sp. z o.o.
zintegrowanej bazy kibicow pitki recznej;

° Rozwdj zasobdw w zakresie tworzenia atrakcyjnych
treSci dla komunikacji z kibicami, w szczegbIlnosci
w konteks§cie udziatu kadr narodowych
w imprezach rangi mistrzowskie;.

WSKRZNIK SUKCESU
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3.4 Program budowy
wartosci oferty komercyjnej

O Wspbtpraca z klubami pitki recznej w obszarze
promocji transmisji meczé6w kadr narodowych;

° Wykreowanie nowych Swiadczeh
sponsoringowych powigzanych z ekosystemem
digital oraz programem upowszechniania pitki
reczne;.

WSKAZNIK SUKCESU
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4.1 Program wzrostu
wpiywow ze sprzedazy
oferty sponsoringowej

° Restrukturyzacja oferty pakietédw sponsoringowych
obejmujgca wdrozenie nowych Swiadczen
sponsoringowych oraz aktualizacje struktury
pakietdw sponsoringowych;

° Reorganizacja procesdw sprzedazy praw

sponsoringowych obejmujgca blizszg wspotprace
z Superligq sp.z o.0.

WSKAZNIK SUKCESU
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4.2 Program dywersyfikaci
Zrodet przychodow

° Stworzenie grupy roboczej ds. pozyskiwania
grantdow oraz rozwoju partnerstwa z JST
(Erasmus+, srodki samorzqgdowe, fundacje
korporacyjne, monitoring, opracowywanie
whnioskdw, koordynacja i nadzér nad realizacjq,
raportowanie i rozliczanie);

° Wzrost wptywow z tytutu licencji powigzany
Z poszerzeniem ilosci $wiadczen na rzecz klubow.

WSKAZNIK SUKCESU
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